Partnership

tra la famiglia Mercati e TIP:
investimento congiunto
per lo sviluppo di Apoteca Natura,
prima rete internazionale
di farmacie benefit®

Una collaborazione per sviluppare e diffondere un nuovo
modo di “fare farmacia'’, basato sulla figura professionale
del farmacista e focalizzato sui servizi alla persona nel

rispetto dell'ambiente.

La famiglia Mercati ha raggiunto
un accordo con Tamburi Investment
Partners S.p.A. (“TIP”), gruppo indu-
striale indipendente e diversificato
quotato al segmento Euronext STAR
Milan, socio attivo di numerose
eccellenze imprenditoriali, per

un investimento congiunto nello
sviluppo di Apoteca Natura, primo
network internazionale di farmacie
benefit, promotrici di un concetto
di salute consapevole e di una piena
integrazione nella filiera sanitaria.

te la sottoscrizione di un aumento

di capitale, sia da parte di TIP che
della Famiglia Mercati, nella costituenda
Apoteca Natura Investment (holding che
deterra la totalita del capitale di Apoteca
Natura S.p.A.). Con questa operazione,
TIP acquisira una quota del 28,57% in
Apoteca Natura Investment, mentre la
famiglia Mercati manterra la maggio-
ranza e la governance industriale del
Gruppo.

I_’investimento verra realizzato trami-

Nuovo COLLEGAMENTO

Afferma Massimo Mercati, fondatore e
Amministratore unico di Apoteca Natura:
“Il progetto che portiamo avanti da piu di
venti anni con tutte le farmacie affilia-

te al network ha dimostrato di essere
competitivo sul mercato. Rappresenta una
proposta capace di affermare con chiarezza
un modello sociosanitario di farmacia,
basato su formazione e professionalita dei
farmacisti, in grado di coniugare risultati
economici con un impatto positivo su
societa e ambiente. Siamo convinti che
questo posizionamento potra soddisfare
le domande di salute emergenti nell'ottica
di una visione one health, in cui questo
modello di farmacia giochera un ruolo
centrale a livello europeo. Consapevoli
della validita di questo percorso siamo
pronti a lavorare per un ulteriore sviluppo
del nostro network. Per questo siamo
estremamente lieti dell'incontro con
Tamburi Investment Partners la cui storia
e vicinanza al nostro modo di vedere
I'impresa hanno permesso di condividere
una visione comune per lo sviluppo di
Apoteca Natura che prevede di consolidare
il modello di retail che portiamo avanti in
Italia e nei principali Paesi europei.

LAPPORTO DI
TIP NON SARA
SOLO
FINANZIARIO MA
PERMETTERA
AD APOTECA
NATURA DI
SVILUPPARSI

NEI PROSSIMI
ANNI IN MODO
COERENTE CON
L’OBIETTIVO DI
MEDIO TERMINE
CHE PREVEDE LA
QUOTAZIONE IN
BORSA DI
APOTECA
NATURA
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Linvestimento si pone alla base di una
partnership industriale di lungo periodo
in ambito retail, in cui la conoscenza del
settore e le esperienze industriali della
famiglia Mercati e le relazioni industriali

e le competenze di TIP faranno sinergia.
Gli obiettivi comuni sono lo sviluppo e la
diffusione del modello di business di Apo-
teca Natura, declinati in quattro direttrici:
consolidamento e sviluppo del modello di
affiliazione di farmacie indipendenti nei
mercati gia attivi (Italia, Spagna, Porto-
gallo) e in nuovi mercati europei, a partire
da Francia e Germania; allargamento
selettivo della rete di farmacie di proprieta
con particolare attenzione a quelle che
fanno parte della rete Apoteca Natura;
progressivo coinvolgimento dei farmacisti
appartenenti alla rete anche come poten-
ziali azionisti a livello di network; maggiore
penetrazione e progressivo ampliamento
dei servizi offerti e del listino dei prodotti
a marchio Apoteca Natura, in coerenza con
i valori del gruppo e nell'ottica europea

di promuovere il modello di“Green and
Sustainable Pharmacy”.

Nellambito del progetto I'apporto di TIP
non sara solo finanziario ma permettera ad
Apoteca Natura di svilupparsi nei prossimi
anni in modo coerente con l'obiettivo di
medio termine che prevede la quotazione
in borsa di Apoteca Natura.

“In un mercato cosi competitivo come
quello delle farmacie, crediamo infatti

che la prospettiva della quotazione possa
essere |a strada principale per garantire
Iindipendenza di Apoteca Natura, a

fronte di un percorso di condivisione della
creazione di valore che andra a vantaggio
di tutti i farmacisti appartenenti al network
e degli altri stakeholder coinvolti nel
progetto’, aggiunge Massimo Mercati.
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